Plan estratégico del vendedor

¿Quiénes son mis siguientes 10 clientes?

	1.

	2.

	3.

	4.

	5.

	6.

	7.

	8.

	9.

	10.


¿Cuándo realizarán la compra?

	1.

	2.

	3.

	4.

	5.

	6.

	7.

	8.

	9.

	10.


¿Qué productos les voy a vender?

	1.

	2.

	3.

	4.

	5.

	6.

	7.

	8.

	9.

	10.


¿Cuánto comprarán?

	1.

	2.

	3.

	4.

	5.

	6.

	7.

	8.

	9.

	10.


¿Qué tengo que hacer para que esto suceda?

	1.

	2.

	3.

	4.

	5.

	6.

	7.

	8.

	9.

	10.


